	Обоснование начальной (максимальной) цены контракта

на поставку расходных материалов для уборки территории  ИПУ РАН

                                                                             Используемый метод определения НМЦК: Метод сопоставимых рыночных цен (анализ рынка)
	
	
	

	Метод сопоставимых рыночных цен (анализ рынка) заключается в установлении цены контракта на основании информации о рыночных ценах идентичных товаров, работ, услуг, планируемых к закупкам, а при их отсутствии - однородных товаров, работ, услуг. При применении метода сопоставимых рыночных цен (анализ рынка) информация о ценах товаров, работ, услуг получена инициатором закупки с учётом сопоставимых с условиями планируемой закупки коммерческих и (или) финансовых условий поставок товаров, работ, услуг.


	Начальная (максимальная) цена контракта определена на основании информации, полученной по запросу заказчика у поставщиков (подрядчиков, исполнителей), осуществляющих поставки идентичных товаров, работ, услуг, планируемых к закупкам  (ч.5, ст.22 Федерального Закона № 44-ФЗ "О контрактной системе")
	
Наименование товара

	
Единичные цены поставщиков (руб.)
(в соответствии с ч.2, ч. 18  ст.22 Федерального закона № 44 – ФЗ)

	
Итого:
начальная (максимальная) цена контракта (руб.)
ИПУ РАН 2016г.
(в т. ч. НДС)
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	Средняя цена единицы товара (заготовка)
(руб.)
	Средняя цена партии товара (руб.)
	Количество/  Ед.изм.
	

	
    Метла березовая  в 1 связке ,10 заготовок
	12320,00
	9982,80
	10200,00
	
     10,83

	
10834,00
	
        100 связок
	
     10834,00

	ИТОГО
	10834,00

	В том числе НДС 18%
	1652,64






Расчет (12320+9982+10200) : 3=10834
  Начальная (максимальная) цена контракта: 10834 (Десять тысяч восемьсот тридцать четыре) руб. 64 коп.
Зам. директора                                                                                                                                                                                                                                                            И. В. Рязанов

