
	Обоснование начальной (максимальной) цены контракта

	на оказание услуг по добровольному страхованию автотранспортного средства от ущерба, хищения или угона (КАСКО)

	
	

	Используемый метод определения НМЦК:
	Метод сопоставимых рыночных цен (анализ рынка)

	Метод сопоставимых рыночных цен (анализ рынка) заключается в установлении цены контракта на основании информации о рыночных ценах идентичных товаров, работ, услуг, планируемых к закупкам, а при их отсутствии - однородных товаров, работ, услуг. При применении метода сопоставимых рыночных цен (анализ рынка) информация о ценах товаров, работ, услуг получена инициатором закупки с учётом сопоставимых с условиями планируемой закупки коммерческих и (или) финансовых условий поставок товаров, работ, услуг.

	Начальная (максимальная) цена контракта определена на основании информации, полученной по запросу заказчика у поставщиков, подрядчиков, исполнителей, осуществляющих поставки идентичных товаров, работ, услуг, планируемых к закупкам ( ч.5, ст.22  Федерального Закона № 44-ФЗ "О контрактной системе")



	Марка/ модель ТС, подлежащего страхованию. 
Год выпуска. 
	Страхование автомобиля от ущерба, хищения или угона (КАСКО).
Период страхования  - 12 месяцев. 
Цены поставщиков (подрядчиков, исполнителей) идентичных товаров (работ, услуг), руб.
	Количество транспортных средств
	Итого:
начальная (максимальная) цена контракта ИПУ РАН
2016г.
С учетом официального уровня инфляции в пересчете цен, руб.


	
	Коммерческое
предложение № 1

Получено на e-mail:
irbetkina@ipu.ru

	Коммерческое 
предложение № 2

Получено на e-mail:
irbetkina@ipu.ru

	Коммерческое предложение №3

Получено на e-mail:
irbetkina@ipu.ru

	Средняя цена, руб.
	
	

	Легковой автомобиль BMW 528i xDrive, 2012 г. выпуска, мощность двигателя 245 л.с. 

	207 149,25
	111 082,00
	182 687,00
	166 972,75
	1
	166 972,75

	ИТОГО:
	166 972,75



Начальная (максимальная) цена контракта:		166 972 (Сто шестьдесят шесть тысяч девятьсот семьдесят два) руб. 75 коп.


Зам. директора   по общим вопросам                                                                                            И. В. Рязанов
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